CALIDAD
INMOBILIARIA

CLUB DE EMPRESARIOS PARA COMPARTIR CONOCIMIENTO

Propuesta de negocio



VISION

Establecer un grupo de profesionales del sector inmobiliario
con buenas practicas en él, asi como con actitud de mejora
constante para sus empresas.

Que a su vez intercambien conocimiento y compartan
sinergias con el objetivo de proporcionar un mejor servicio a
sus clientes y una mayor productividad para sus empresas.




SERVICIOS

A continuacion
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Reuniones

mensuales de
CEOs

Con los miembros para
Intercambiar informacion,
Indicadores de productividad,
estrategias, buenas practicas,
herramientas, publicidad,
etc.




QRE
Academy




03

ltinerarios
Formativos

CONSULTOR EN MERCADO
RESIDENCIAL- INICIAL

CONSULTOR EN MERCADO
RESIDENCIAL- AVANZADO

Consultor en Mercado Residencial

Generaciéon de Coémo realizar Coémo firmar 2 Coémo desarrollar Foto, video o lo que
contactos una primera exclusivas al mes un sistema de quieras pero
visita de éxito o0 mds por asesor referidos enamorando

Coémo realizar RolePlay “Ajuste Importancia de Coémo defender La motivaciéon en un
una valoracion de precios con el los aspectos tus honorarios agente
de éxito propietario” juridicos con el cliente

Consultor en Mercado Residencial

Como generar De la adversidad al  Negociacién  Importancia de los Hacia una

credibilidad para éxito Estratégica aspectos juridicos  transformacién digital

aumentar tus resultados

Alquiler con opcidn Okupacién Campafias en La revolucion de Claves para la
a comprd Redes Sociales la IA en el sector motivacion
inmobiliario




ltinerarios
Formativos

DIRECCION DE EMPRESAS
INMOBILIARIAS-
GERENTES/CEOS

Direccién de Empresas Inmobiliarias/

Liderazgo

en tu agencia

v

Coémo poner a tus
clientes 'y
trabajadores en el
corazén de la
empresa

Cémo reclutar
agentes productivos
y no morir en el

intento

&

La excelencia de
clientes como pilar
del éxito
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Coémo sacar el Formaciony
maximo partido
de nuestro equipo asesores

=

Direccién de
equipos
asalariados

A

Coémo
comercializar obra
nueva

¥

Coémo elaborar

Coaching para protocolos de éxito
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Estrategias OKR



ALGUNOS DE NUESTROS DOCENTES

MONICA CANALDA CHARLY SIMON

“<I_EN GONZAL F~

IGNACIO ESTEBAN CALAHORRA BELEN GONZALEZ  ALBERTO GARCIA  JOSEP OLIVARES
CASTILLO
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Pagina web

Para promocionar vuestras
agencias y generar negocio

S rmges e ol g P S




Grupo de
WhatsApp

Para una comunicacion
constante entre miembros
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Fomento de
operaciones
compartidas

YA SE HAN PRODUCIDO
LOS PRIMEROS
REFERIDOS ENTRE
MIEMBROS

Primeras operaciones

1

HOY

Buenas.
Sr. Ignacio, el recomendado que me

pasastes para vender un piso en

Madrid, ha SIdO reservado esta
semana.. ) 1% 1) tiempo récord.

Esto funC|ona Gramas Un saludo a
tod@s
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Certificados

gue acrediten la pertenencia
al grupo

RE

CALIDAD
INMOBILIARIA

Calidad Inmobiliaria (QRE) otorga la siguiente certificacién a:

José Antonio Sanchez Gémez

CERTIFICACION EN DIRECCION INMOBILIARIA

La certificacion QRE se refiere al cumplimiento de los requisitos de
calidad fundamentales en la direccién de agencias inmobiliarias.

Madrid, 18 de enero 2024

CALIDAD
INMOBILIARIA CEO Calidad Inmobiliaria QRE

1
@QR,E Ignacio Castillo Bargueiio
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Logotipo
Manual de identidad corporativa

Aplicaciones del logotipo

RE

CALIDAD
INMOBILIARIA
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Servicio
juridico

DE ASESORAMIENTO




%

1 PERSONA POR
MUNICIPIO

(si es muy grande,
mas de uno en
ciudades como

Madrid,
Barcelona, etc.)

Condiciones de

A

TRABAJO EN
EXCLUSIVA

Al menos el 80%
de sus mandatos

5 ANOS DE
EXPERIENCIA

Minimo, en el
sector

pertenencia

§J LY

MIEMBROS
FUNDADORES

Deciden la
Incorporacion de
nuevos miembros

%,

RESPETAR UN
CODIGO DE BUENAS
PRACTICAS



W

ABIERTOS A
COMPARTIR

con otras empresas
del sector con
operaciones
compartidas.

Condiciones de

(1]

Nt

70H FORMACION

Los miembros
disponen de planes
de formaciény
acuden
regularmente a
seminarios.

pertenencia

PRODUCTIVIDAD

Minimos requisitos:
800.000€ de facturacién
y/6 40 operaciones
anuales
*Estos datos deben haber
sido alcanzados en alguno
de los ultimos 2 afos.



RICARDO ITURRIAGA ANGEL PARRA INIGO GARAICOECHEA ESTEBAN CALAHORRA
RE/MAX URBE ALCALA INMOBILIARIA ARAXES A10 INMOBILIARIA
MADRID ALCALA DE HENARES SANSEBASTIAN PAMPLONA

ENRIQUE DE LA PENA

JAVIER ORTEGA TONI GARCIA
IAD NEW STATE ARENA HOMES RK INMO83
BARCELONA MURCIA PALMA DE MALLORCA

/)
GONZALO GARCIA FRANCISCO LINARES JOSE ANTONIO RUIZ IGNACIO CASTILLO
INMOLUX EXPOVIVIENDA C21 AVANZA EDN - MADRID
ALICANTE ALMERIA GRANADA

CRISTINA SEBASTIAN JOSE LUIS CASTELLANO KATIA DOMINGO
KW SUNSET INMHOGARES AGENCIA.DOMINGO
TENERIFE CARTAGENA/MURCIA GIJON

; Quiénes somos?

=) RE/MAX Alcala ARAXES

URBE INMOBILIARIA

21

A
AlO ARENAHOMES

Estate

mmOI U X EXPOviviENDA CENTURY 21

NINMOBILIARIA Avanza

Sevilla 2000 kWSUNSET P\

INMOBILIARIA KELLERWILLIAMS Inmohogares
PO - Se trata de ti @

RK)INMO SLM PDomingo

BY REALMARK INMOBILIARIA Tu Historia @ es Nuestra Historia
ASESORES INMOBILIARIDS



; Qué hago si
estoy

Interesado?

Sl estas interesado y quieres
beneficiarte de la oferta actual,
mandanos un email con tus

a la siguiente direccion:

iInfo@escueladenegociosedn.com
605 126 605







