
CLUB DE EMPRESARIOS PARA COMPARTIR CONOCIMIENTO

Propuesta de negocio



VISIÓN
Establecer un grupo de profesionales del sector inmobiliario
con buenas prácticas en él, así como con actitud de mejora

constante para sus empresas.

Que a su vez intercambien conocimiento y compartan
sinergias con el objetivo de proporcionar un mejor servicio a
sus clientes y una mayor productividad para sus empresas.

Propuesta de negocio



SERVICIOS
A continuación

SERVICIOS
A continuación



Reuniones
mensuales de

CEOs
Con los miembros para

intercambiar información,
indicadores de productividad,
estrategias, buenas prácticas,

herramientas, publicidad,  
etc.

01



QRE
Academy 

1/2 seminarios
mensuales

Dedicados a gerencia y asesores
con temas como:

- Liderazgo
- Aspectos jurídicos/fiscales

etc.
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Itinerarios
Formativos
CONSULTOR EN MERCADO

RESIDENCIAL- INICIAL

CONSULTOR EN MERCADO
RESIDENCIAL- AVANZADO

03

Generación de contactos

Consultor en Mercado Residencial Avanzado

Cómo generar
credibilidad para

aumentar tus resultados

De la adversidad al
éxito

Negociación
Estratégica

Importancia de los
aspectos jurídicos

Hacia una
transformación digital

Alquiler con opción
a compra

Okupación Campañas en
Redes Sociales

La revolución de
la IA en el sector

inmobiliario

Claves para la
motivación

Generación de contactos

Generación de
contactos

Cómo realizar
una primera

visita de éxito

Cómo firmar 2
exclusivas al mes
o más por asesor

Cómo desarrollar
un sistema de

referidos

Foto, vídeo o lo que
quieras pero
enamorando

Cómo realizar
una valoración

de éxito 

RolePlay ``Ajuste
de precios con el

propietario´´

Importancia de
los aspectos

jurídicos

Cómo defender
tus honorarios
con el cliente

La motivación en un
agente

Consultor en Mercado Residencial Inicial



Itinerarios
Formativos
DIRECCIÓN DE EMPRESAS

INMOBILIARIAS-
GERENTES/CEOS

03 Generación de contactos

Dirección de Empresas Inmobiliarias/ CEOS, Gerentes

Liderazgo
 en tu agencia

Cómo reclutar
agentes productivos

y no morir en el
intento

Cómo sacar el
máximo partido

de nuestro equipo

Formación y
Coaching para

asesores

Cómo elaborar
protocolos de éxito

Cómo poner a tus
clientes y

trabajadores en el
corazón de la

empresa

La excelencia de
clientes como pilar

del éxito

Dirección de
equipos

asalariados

Cómo
comercializar obra

nueva

Estrategias OKR



ALGUNOS DE NUESTROS DOCENTES

A N D R É S  M A R T Í N M Ó N I C A  C A N A L D A J O R G E  C O R O N A D O C H A R L Y  S I M O N C U R R O  Á V A L O S

I G N A C I O  

C A S T I L L O
E S T E B A N  C A L A H O R R A B E L É N  G O N Z Á L E Z J O S E P  O L I V A R E SA L B E R T O  G A R C Í A



Página web
Para promocionar vuestras
agencias y generar negocio
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Grupo de
WhatsApp

Para una comunicación
constante entre miembros

05



Fomento de
operaciones
compartidas 

YA SE HAN PRODUCIDO
LOS PRIMEROS

REFERIDOS ENTRE
MIEMBROS

06

Primeras operaciones



Certificados
que acrediten la pertenencia

al grupo
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José Antonio Sánchez Gómez 
Calidad Inmobiliaria (QRE) otorga la siguiente certificación a:

La certificación QRE se refiere al cumplimiento de los requisitos de 
calidad fundamentales en la dirección de agencias inmobiliarias.

CEO Calidad Inmobiliaria QRE 
Ignacio Castillo Bargueño

Madrid, 18 de enero 2024



Logotipo
Manual de identidad corporativa

Aplicaciones del logotipo
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Notas de
prensa

Sobre conclusiones del grupo
con el objetivo de potenciar

nuestra imagen
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Servicio
jurídico

DE ASESORAMIENTO
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Condiciones de
pertenencia

1 PERSONA POR
MUNICIPIO

(si es muy grande,
más de uno en
ciudades como

Madrid,
Barcelona, etc.)

TRABAJO EN
EXCLUSIVA

Al menos el 80%
de sus mandatos

5 AÑOS DE
EXPERIENCIA

Mínimo, en el
sector

MIEMBROS
FUNDADORES

Deciden la
incorporación de
nuevos miembros

RESPETAR UN
CÓDIGO DE BUENAS

PRÁCTICAS



Condiciones de
pertenencia

ABIERTOS A
COMPARTIR

con otras empresas
del sector con
operaciones
compartidas.

70H FORMACIÓN

Los miembros
disponen de planes

de formación y
acuden

regularmente a
seminarios.

PRODUCTIVIDAD

Mínimos requisitos:
800.000€ de facturación

y/ó 40 operaciones
anuales

*Estos datos deben haber
sido alcanzados en alguno

de los últimos 2 años. 



G O N Z A L O  G A R C Í A
I N M O L U X

A L I C A N T E

 

F R A N C I S C O  L I N A R E S
E X P O V I V I E N D A

A L M E R Í A

I Ñ I G O  G A R A I C O E C H E A
A R A X E S

S A N S E B A S T I Á N

¿Quiénes somos?R I C A R D O  I T U R R I A G A  
R E / M A X  U R B E  

M A D R I D

E S T E B A N  C A L A H O R R A
A 1 0  I N M O B I L I A R I A

P A M P L O N A

Á N G E L  P A R R A
A L C A L Á  I N M O B I L I A R I A

A L C A L Á  D E  H E N A R E S  

J A V I E R  O R T E G A
I A D  N E W  S T A T E

B A R C E L O N A

T O N I  G A R C Í A
A R E N A  H O M E S

M U R C I A

J O S É  A N T O N I O  R U I Z
C 2 1  A V A N Z A

G R A N A D A  

I G N A C I O  C A S T I L L O
E D N  -  M A D R I D

C R I S T I N A  S E B A S T I Á N

K W  S U N S E T

T E N E R I F E

 

J O S É  L U I S  C A S T E L L A N O

I N M H O G A R E S

C A R T A G E N A / M U R C I A

K A T I A  D O M I N G O

A G E N C I A  D O M I N G O

G I J Ó N

E N R I Q U E  D E  L A  P E Ñ A

R K  I N M O 8 3

P A L M A  D E  M A L L O R C A



¿Qué hago si
estoy
interesado?

Si estás interesado y quieres
beneficiarte de la oferta actual,
mándanos un email con tus datos
fiscales a la siguiente dirección:

info@escueladenegociosedn.com
605 126 605




